Sesiones de tutorizacion para la preparaciony
creacion de las alianzas estratégicas en la
Eurorregion Galicia y Norte de Portugal y para el
contacto con compradores y distribuidores en
los mercados de Singapur, EE.UU.

y Polonia.
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04 DE JULIO - MANANA

10:00

Recepcidon oficial de los participantes

M? Sol Névoa Rodriguez. Presidenta de la CEO
Presentacion del programa

Juliana Teixeira - Consultora de
Internacionalizacidon en Market Access
Presentacion de los ponentes internacionales
Flavio Ferreira - Consultor de
Internacionalizacidon en Market Access

10:30

Call con Kenneth Tan - SINGAPUR

Gerente de Culinary XChange

Mediacion y traduccion simultdneas por Flavio
Ferreira (Market Access)

Potencial del mercado suroeste asiatico, sus
principales oportunidades, requisitos de
exportacion y necesidades actuales de producto
de la empresa

11:00

Breve sesion de tutorizacion sobre alianzas
estratégicas
por Juliana Teixeira (Market Access)

11:30

Call con Pedro Gomes - POLONIA

Gerente de Obrigado.pl

Mediacion y traduccion simultdneas por Flavio
Ferreira (Market Access)

Potencial del mercado polaco, sus principales
oportunidades, requisitos de exportaciony
necesidades actuales de producto de la empresa



.

04 DE JULIO - MANANA

12:00

Discusion de la oportunidad presentada para
evaluar la formacién de grupos de trabajo
para constitucion de alianzas estratégicas

logisticas y promocionales
Coordinacion por Market Access

04 DE JULIO - TARDE

16:00

Call con Paula Cohen de EEUU

Consultora Market Access en los EEUU
Mediacion y traduccion simultdneas por Fldvio
Ferreira y Juliana Teixeira

Potencial del mercado americano, principales
oportunidades identificadas, requisitos de
exportacion y necesidades actuales de
producto de las empresas

17:00

Continuacién de la sesiéon con el grupo de
trabajo para discusion de las
oportunidades presentadas

Coordinacion por Market Access

18:00

Cierre



Jueves, 10:30 - 11:00

KENNETH TAN
Gerente / Culinary XChange

Kenneth ha trabajado en la industria de la logistica y la cadena de
suministro durante mas de 15 afios y ha asumido cargos de alta
direccién.

El es el representante de la empresa Culinary XChange. Esta es una
plataforma de mercadotecnia y colaboracion dedicada a servir a la
comunidad F&B a través de la provision de experiencias F&B
premium y de estilo de vida. Se apoya en tres pilares: programas
XChange, cobertura de medios y eventos gourmet. Cuentan con su
red para proporcionar un flujo de procesos de negocios sin
interrupciones desde la produccién hasta el cumplimiento.

Kenneth es también el director general adjunto de la empresa Mitsui
en Singapur. Esta es una filial al 100% de la Unidad de Negocios de
Desarrollo Corporativo del grupo japonés Mitsui & Co., Ltd, que es
uno de los grupos corporativos mayores del mundo, y que trabaja
también productos alimentarios e industriales. Esta filial en Singapur
se encarga de todo el transporte internacional y la logistica de la
carga de Mitsui Group y otros clientes.

En el momento, Kenneth esta interesado en vinos, cerveza, licores,
conservas de pescado y marisco, y también en queso y
embutidos.



Jueves, 11:30 - 12:00

PEDRO LONTRO GOMES
Gerente / Obrigado.pl

Pedro es un emprendedor que ha creado su negocio en Polonia,
después de haber vivido en el pais durante varios afios. Al observar
el mercado cambiante y las necesidades de los clientes, y agregando
su experiencia familiar de mas de 50 afios en el sector, el gerente
identific6 una oportunidad de representacion de productos étnicos.

Asi, su compafiia es una pequefia empresa que opera en Polonia,
con una tienda ubicada en Breslavia y otra online. Importa y
distribuye productos étnicos (de Portugal, Espafia y otros) en todo el
pais.

Pedro esta interesado en productos ibéricos, tales como queso (de
cabra y oveja), embutidos gourmet y conservas de marisco.
Actualmente trabajan con marcas, como Delta Cafés, Compal,
Oliveira da Serra, La Gondola y otras.

Jueves, 16:00 - 16:45

PAULA COHEN

Consultora en los EEUU / Market Access

Paula Cohen tiene largos anos de experiencia en internacionalizacién
—EE—— de empresas para los EEUU, representante de Market Access en ese

~—— mercado, donde ha acompafiado a numerosos proyectos, fue
también Foreign Investment Senior Manager en las delegaciones de
la AICEP de Nueva York y Washington, y ha apoyado a numerosas
empresas en su expansion hacia el mercado europeo.

Durante el desarrollo del proyecto Paula hay identificado mas de 5
empresas americanas interesadas en productos ibéricos, con
especial enfoque en los vinos y algunos productos de delicatessen.
En cuanto a su participacién, Paula presentara las empresas y las
oportunidades en mas detalle, asi como compartir algunas ideas
importantes para acceder al mercado de EEUU.



Jueves, varias intervenciones

JULIANA TEIXEIRA

Consultora de Internacionalizacion / Market Access

Juliana tiene nueve afios de experiencia profesional en consultoria
internacional, gestion, desarrollo estratégico, desarrollo de
estrategias de soporte internacional, expedicion, asistencia comercial
y logistica en los mercados externos.

Gestiona de proyectos y equipos para la implementacion de
proyectos de internacionalizacién, particularmente en mercados
europeos. Es también formadora en Market Access, en las areas de
Marketing internacional, logistica, procedimientos de exportacién y
términos del comercio internacional (Incoterms®).

Licenciada en Lenguas y Relaciones Empresariales por la Universidad
de Aveiro. Habla francés, inglés y espafiol, conocimientos basicos de
arabe.

FLAVIO FERREIRA

Consultor de Internacionalizacion / Market Access

Flavio cuenta con dos afios de experiencia profesional en consultoria
internacional, asi como un afio de experiencia en contabilidad en el
grupo PSA.

En Market Access gestiona e implementa de proyectos de
internacionalizaciéon, particularmente en mercados europeos y en
diversas industrias (retail, alimentaria, electrénica).

Licenciado en Economia y Master en Gestion por la Universidad de
Porto. Habla inglés, espaiiol, aleman y francés, con conocimientos de
italiano, sueco, holandés y ruso.



